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Abb. 1: Die PV treibt’s voran — Partystimmung am Greenpeace-Mobil auf der Loveparade in Berlin am 13. Juli 1996

Der Wettbewerb um die Aufteilung des
PV-Marktes der Zukunft hat langst be-
gonnen. In Japan erhalt die Solarindu-
strie massive Unterstiitzung seitens des
Industrieministeriums M/T/, die US-Re-
gierung bereitet ein umfangreiches Pro-
gramm vor — nur in Deutschland &6t der
groBe Wurf* noch auf sich warten. Doch
die Zeit drangt, wenn deutsche Photo-
voltaikproduzenten auch im Inland einen
nennenswerten Absatzmarkt aufbauen
wollen.

Die PV-Weltmarktentwickiung

seit 1988 und in Zukunft: positiv
Das Jahr 1997 war eines der umsatz-
starksten in der Geschichte der Photo-
voltaik. Die Wachstumrate gegenuber
dem Vorjahr liegt bei minde-

Dieses Verhaltnis wird sich in den nach-
sten Jahren verschieben. Vor allem Asien
verzeichnet eine stark steigende Ten-
denz. Die prozentuale Aufteilung des PV-
Weltmarktes im Jahr 1995 zeigt Abb. 3

Die langfristigen Prognosen far den
weltweiten Photovolitaikmarkt sehen po-
sitiv aus. Selbst die konservativsten An-
nahmen (, Business as usual“) gehen von
nahezu einer Versechsfachung auf rund
800 MW/a bei einem geschatzten
Jahresumsatz von rund 10 Mrd. US$ bis
zum Jahre 2010 aus. Schon fir das Jahr
2005 wird eine Verdoppelung des
Marktvolumens auf rund 310 MW er-
wartet.

Langfristig  angelegte  Marktein-
fihrungsprogramme, wie sie in Japan

Foto: Dirk Hasskarl/schén+gut/Greenpeace

bereits angelaufen sind und in den USA
vorbereitet werden, fithren zu einer
schnelleren Entwicklung, die die Solar-
technik friher wettbewerbsfahig machen
kann.

PV-Foérderung in Japan

1995 wurden in der japanischen Ener-
gieforschung nur rund 4 % des Gesamt-
budgets fur erneuerbare Energien ausge-
geben.! Dies entspricht 42,1 Mrd. Yen.
Davon wurden 26 Mrd. Yen (61,9 %) fur
die Photovoltaik ausgegeben. Zum Ver-
gleich: 9,43 % des Budgets werden fir
fossile Energien und 46,67 % (493,25
Mrd. Yen) fir Atomenergie verwendet.
Trotzdem hat Japan zur Zeit das offensiv-
ste Markteinfihrungsprogramm fiir Pho-

stens 25 %. Der Jahresum- 120-
satz der Photovoltaikindustrie
nahert sich erstmals der Gren- 100-
ze von einer Milliarde US$. In
den letzten funf Jahren ver-
doppelte sich das Marktvolu-

. é 60
men weltweit.

Die Marktanteile wurden in 10
den vergangenen Jahren im
wesentlichen von den drei 20
groBen Welthandelsgebieten L
USA, Japan und Eurcpa do- A

tovoltaik, das in seiner Lang-
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fristigkeit weltweit einmalig
ist.

Das Ziel des japanischen In-
dustrieministeriums MIT/ st
es, insgesamt 70.000 PV-
Dacher bis zum Jahre 2010
zu realisieren. Bis zur Jahrtau-
sendwende sollen insgesamt
400 MW installiert werden,
zum Ende des Programms sol-
len es dann 4.600 MW sein.?
[ Das sogenannte ,New Sunshi-

miniert. In Europa war vor al-
lem Deutschland ein wichtiger
Produzent und Absatzmarkt.
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Abb. 2: Entwickiung des weltweiten Photovoltaikmarktes (Quelle: PV-
Insider’s Report, Vol XVI, No.8, August 1997}

ne Project” besteht aus einem
einmaligen  Investitionszu-
schuB in Héhe von 50 %
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die Photovoltaikindustrie direkt mit
finanziellen und steuerlichen Anrei-
zen gefordert werden soll. Neben
der Photovoltaik sollen auch Son-
nenkollektoren geférdert werden.
Zur Zeit steht die SEIA noch in Ver-
handlungen mit der US-Regierung.
Die Eckpunkte dieses Programmes

Leistung beim Kauf
Jahr [Mw] der Photo-
1990 16,0 voltaikanla-
] s ge. Die
199 % durch-
1992 18,8 schnittliche
1993 16,7 GroBe des
1994 16,5 PV-Genera-
tors lag
1995 164 1996 bei
1996 21,2 3,87 kKW, —
1997 171 die  Ten-
denz war hierbei
Tab. 1: Der Photovol- seit 1994 (3,46
taikmarkt in Japan KW.) leicht stei
(Quelle: PV-News o) leicht stei-
2/97, Paul Maycock) gend.
1995 lag die PV-

Produktionskapazitdt in Japan be;j
17,4 MW. Dies entspricht einer Produk-
tionssteigerung von 5,5 % gegeniiber
1994. Allein rund 15 MW diesen Mark-
tes teilten sich zu annahernd gleichen
Teilen die drei groBen Firmen Kyocera,
Sanyo Electric und Sharp. Bis zum Jah-
re 2000 wollen Kyocera, Sanyo Electric,
Sharp und Mitsubishi die PV-Produkti-
onskapazitat auf 210 bis 240 MW aus-
weiten.4 Kyocera plant im April 1998 ei-
ne 30 MW-Fertigung in Betrieb zu neh-
men. Bis zum Jahr 2000 sollen rund
2.500 Arbeitnehmer fiir Kyocera im Be-
reich Photovoltaik arbeiten.

1994 1995 1996
gefdrderte PV-Décher 577 1.023  1.866
gestellte Férderantrige? 1.066. 543211192

installierte Leistung [MW/a] 2,0 3,8 7.2
Forderbudget: {Mrd.:Yen] 1,85 3,31 4,06

Tab. 2: Férdersituation fir Photovoltaik in Japan. Die
Angaben far 1997 basieren auf der Vorhersage der ja-

panischen Regierung (* nicht bekannt).

USA: 3.000 MW bis 2010?

Zur Zeit gibt es in den USA noch kein
landesweit einheitliches Photovoltaikfér-
derprogramm. Einige sehr fortschrittliche
Energieversorger bringen die Photovol-
taik auf unterschiedlichste Weise voran.
Die Palette reicht von Investitionszu-
schiissen und Einspeiseverglitungen bis
hin zum Griinen Tarif. Vor allem der Gri-
ne Tarif wird von zahlreichen Energiever-
sorgern  favori-

Jahr Zubau in siert. Die Art und
[MW/a] Weise, wie dieser
1998 0,940 durchgefiihrt
1999 1,29 wird, ist fast
ebenso zahlreich
2000 1902 wie die Anzahl
2001 2,682 der Energiever-
2002 3180 sorger, die ihn
anbieten.

Tab. 3: Geplanter PV-
Zubau des Energiever-
sorgers SMUD (Quelle:
PV-News, Paul May-
cock, 6/97)

Der kalifornische
Energieversorger
Sacramento Mu-
nicipal  Utility
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Abb. 3: Aufteilung des weltweiten Photovoltaikmarktes
1995 (Quelle: Strategies Unlimeted)

District (SMUD) gehért mit Sicherheit
zu den progressivsten Energieversorgern,
die mit langfristig angelegten
Markteinflihrungsprogrammen netzge-
koppelte Photovoltaikanlagen wirtschaft-
lich machen wollen. Ein neues, sehr ehr-
geiziges Programm sieht vor, eine instal-
lierte Leistung von 10 MW zwischen
1998 und 2002 zu vermarkten. Der
konkrete Plan ist Tab. 3 zu entnehmen.

In den vergangenen drei Jahren wur-
den 372 netzgekoppelte PV-Generatoren
mit einer durchschnittlichen Leistung
von 3,5 bis 4 kW installiert. Insgesamt
sind somit PV-Anlagen mit einer Ge-
samtleistung von rund 1 MW am Netz
des Energieversorgers. Die Teilnehmer an
diesem Solarprogramm — meist Privat-
personen — zahlen eine geringe Monats-
miete flr die Solaranlage und einen um

1997 run.d 515 % hoheren Strom-
preis.

6.000  Seit Anfang des Jahres 1997

* liegt ein Vorschlag seitens der

171 Solar Energy Industries Asso-

ciation (SEIA) Uber ein 1-Milli-
on-Décher-Programm vor. Prasi-
dent Bill Clinton kiindigte im Ju-
ni 1997 auf der UNGASS (Son-
dervollversammlung der Verein-
ten Nationen) dieses Programm
offiziell an. Diese Ankiindigung ist offen-
sichtlich eine Reaktion auf den ehrgeizi-
gen Ausbau der japanischen Photovol-
taikindustrie.

Neben dem Photovoltaikmarkt im ei-
genen Land wird die Chance fur den Ex-
port gesehen. Harvey Forest, Prasident
der SE/A, sieht den einheimischen PV-
Markt als Referenzmarkt fir den Export.
Rund 70 % .der

[AFIN

US-PV-Produkti- [T
on Wllfd zur Zeit 1950 1480
exportiert.t

Wie das 1-Mil- 1991 17,10
lion-Dacher-Pro- 1992 18.10
gramm  genau 1993 22.44
aussehen soll, ist
bis jetzt noch 1394 25,64
nicht ganz klar. 1995 34,75
Sicher ist jedoch, 1996 3985

das neben dem
Marktein-
fuhrungspro-
gramm vor allem

Tab. 4: Der Photovol-
taikmarkt in den USA
(Quelle: PV-News
2/97, Paul Maycock)

sehen wie folgt aus: Uber eine
mindestens flnfjdhrige Periode
stellt die Regierung jahrlich
120 Mio. US$ fir Investitionszu-
schiisse beim Kauf von PV-Anlagen zur
Verfligung.” AuBerdem soll der Solar-
strom vergitet werden. Hier wird offen-
sichtlich Uber eine kostendeckende Ein-
speisevergiitung nachgedacht. Zudem
sollen giinstige Kredite mit einer Laufzeit
von 20 Jahren und einem Zins von 5 %
gewahrt werden.

Bis zum Jahre 2010 sollen rund
3.000 MW Photovoltaikanlagen und
rund 500.000 m? Sonnenkollektoren in-
stalliert werden.® Mit einem kontinuierli-
chen Aktionsprogramm soll die Solaren-
ergie wettbewerbsfahig gemacht werden.
Auf dem ,Solar Energy Forum 97 im
April 1997 in Washington duBerte sich
SEIA-Prasident Harvey Forest zuversicht-
lich, gab jedoch auch zu bedenken, daB
bei einem Scheitern des Programmes die
Zukunft der US-amerikanischen PV-In-
dustrie ernsthaft gefahrdet ware.

Neben dem Klimaschutzeffekt sieht
die US-Regierung auch handfeste wirt-
schaftliche und arbeitsmarktpolitische
Grinde flr ein solches Programm. Bis
zum Jahre 2010 werden so rund
70.000 Arbeitsplatze geschaffen. Die
US-Firmen waren mit einer erfolgreichen
Offensive die Marktfihrer im internatio-
nalen Photovoltaikmarkt.

Mittelvergabe im

Energiesektor in Europa

Zwischen 1990 und 1995 gaben die EU
und die europaischen Regierungen jahr-
lich rund 15 Mrd. Dollar fur fossile und
atomare Energietrager aus.10 Allein fiir
die fossilen Energietrdger wurden
10,2 Mrd. Dollar direkte Subventionen
gezahlt. Fur die Atomenergie wurden
rund 4,6 Mrd. Dollar ausgegeben. Fiir al-
le erneuerbaren Energiequellen zusam-
men wurden im gleichen Zeitraum ledig-
lich 1,49 Mrd. Dollar aufgebracht.

Zu diesem Ergebnis kam das /nstitute
for Environmental Studies in Amster-
dam in der Studie ,Energy Subsidies in
Europe®, die sie im Auftrag von Green-
peace International im Frithjahr 1997
erstellte. Demnach wurden in fast allen
Léndern der EU erheblich mehr Mittel fir
fossile und atomare Energietrager ausge-
geben als flr erneuerbare Energien.

Von den 17 untersuchten Landern ga-
ben nur sieben mehr Geld fiir erneuerba-
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re Energien aus. Die positiven Ausnah-
men sind Osterreich, Finnland, Grie-
chenland, Luxemburg, die Niederlande,
Schweden und die Schweiz. Negativbei-
spiel ist neben GroBbritannien und Belgi-
en vor allem Deutschland.

Europdische PV-Forderung
Zwischen 1993 und 1997 lief das soge-
nannte ALTENER-Programm, das mit ei-
nem Gesamtbudget von rund 40 Mio.
ECU ausgestattet war.1l Im Rahmen die-
ses Programmes wurden
alle erneuerbaren Energi-
en gefoérdert. Das jetzt
auslaufende Programm
bedarf dringend einer
Neuauflage. Die Europe-
an Photovoltaics Indu-
stry Association (EPIA) hat im Oktober
1996 die Studie ,Photovoltaics in
2010 herausgebracht, welche eine
Marktausweitung der Photovoltaik auf
insgesamt 500 MW bis zum Jahr 2005
bzw. 2.000 MW bis zum Jahre 2010
vorsieht.

Demnach sollen UGber einen Zeitraum
von zehn Jahren Investitionszuschisse
fur Photovoltaikanlagen gezahlt werden,
die innerhalb der Laufzeit von 49 % auf
Null zuriickgefahren werden. Bei Ge-
samtkosten fir das Programm von rund
480 Mio. ECU (630 Mio. US$) kénnten
rund 58.000 Arbeitsplatze entstehen.
Greenpeace unterstitzt die Forderung
nach diesem 1-Million-Dacher-Pro-
gramm.

Doch die Realitat sieht leider anders
aus. Am 27. Mai 1997 berieten die EU-
Energieminister Gber ein Forderpro-
gramm von lediglich 30 Mio. DM. In
zahlreichen Gesprachen mit Greenpea-
ce-Mitarbeitern erklarte der griechische
Energieminister und Vorsitzende der EU-
Energiekommission Christos Papoutsis
zwar seine Unterstitzung far ein
500.000-Dacher-Programm, konkrete
Schritte in diese Richtung sind aber of-
fensichtlich noch nicht eingeleitet wor-
den.

Auf nationaler Ebene arbeiten jedoch
verschiedene europdische Staaten ganz

Leistung ko.nkfet an Mark-

Jahr [MW] teinfihrungspro-

grammen. So

1330 10.2 wird  beispiels-
1991 134 weise in ltalien
1992 16.4 an der Vorberei-

tung eines
193 %5 10.000-Dacher-
1994 217 Programmes  bis
1995 20,1 2002 gearbeitet

1996 188 und GroBbritan-
nien  diskutiert
ernsthaft ein
70.000-Dacher-
Programm.

Tab. 5: Der Photovol-
taikmarkt in Europa
(Quelle: PV-News,
Paul Maycock, 2/97)
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Die japanische PV-Industrie
hat sich das Ziel gesetzt,
ihre Produktionskapazitét in
den nachsten Jahren um
ein Vielfaches auszuweiten.

Aufbruch der

europadischen Solarindustrie?

In elf europaischen Mitgliedsstaaten sind
Firmen in der Photovoltaikproduktion ak-
tiv.12 Nur wenige Fertigungslinien ent-
sprechen dem neuesten Standard. In der
letzten Zeit ist jedoch Bewegung in die
Fertigungstechnik gekommen. Neben
den groBen internationalen Energiekon-
zernen investieren auch mittelsténdische
Unternehmen in die Photovoltaikproduk-
tion. In diesem Zusammenhang sei die
Solarfabrik Freiburg ge-
nannt, die am 16. Okto-
ber 1997 (siehe auch SE
6/97) eine moderne
5 MW-Modulproduktion
in Betrieb nahm.

Bereits im August 1997
kindigte BP Solar an, seine Photovol-
taikproduktion auszuweiten. Angestrebt
wird, die weltweite Produktionskapazitat
in den nachsten Jahren auf mindestens
30 MW zu erweitern. Zur Zeit produziert
BP Solar in Spanien flr den europai-
schen Markt.

Shell zog nur rund 14 Tage spater
nach und kiindigte an, in den nachsten
Jahren rund 500 Mio. US$ in die neuge-
griindete Firmengruppe Shell Renewa-
bles zu investieren.!3 Schon zu Beginn
des Jahres hatte Shell seine 100 %ige
Tochter R&S in Shell Solar umbenannt.
Die bestehende Solarzellen- und Modul-
fertigung in Helmond/Niederlande soll
nach den Planen von Shell stark erwei-
tert werden. In Gelsenkirchen wird Shel/
zusammen mit Pilking-
ton eine 25 MW-Ferti-
gung aufbauen (SE
6/97). In zehn Jahren
will Shell ebenso wie BP
einen Anteil von 10 %
des  Weltsolarmarktes
halten.

Auch ASE wird im bayrischen Alzenau
seine Pilotfertigung auf eine Serienferti-
gung mit einer Kapazitdt von 13 MW
ausbauen (SE 6/97). Erst 1995 hatte
ASE seine deutsche Produktion weitge-
hend in die USA verlagert. Greenpeace
hatte 1995/96 mit einer groB angelegten
Solarkampagne auf diese Fehlentwick-
lung aufmerksam gemacht und die wirt-
schaftliche Machbarkeit einer Photovol-
taikproduktion mit einer Studie belegt.14
Die jetzt gestarteten Aktivitaten von ASE
und Shell belegen, daB die Greenpeace-
Kampagne sehr Uberzeugend argumen-
tierte.

Insgesamt ein zweifellos positiver
Trend. Gemessen am Umsatz der Kon-
zeme jedoch ernlchternd wenig. Auch
die geplanten Zubaukapazitaten bringen
die Photovoltaik noch nicht an den
,Breakeven-Point* zur Wettbewerbs-
fahigkeit. In einer Gemeinschaftsstudie

Die PV-Industrie in den USA
steht in den Startlochern.
BP Solar will eine Solarpro-
duktion in der GroRenord-
nung 10 MW aufnehmen.®

mehrerer namhafter europaischer Insti-
tute haben ASE und BP Solar Internatio-
nal untersuchen lassen, wie tief die Ko-
sten fiir Photovoltaikmodule bei einer
Fertigungskapazitat von 500 MW, jahr-
lich fallen konnten. In mehreren Szenari-
en wurde errechnet, daBB bei der heute
verfugbaren Technologie bereits Preise
von 0,7 bis 1 ECU/Wp zu erreichen
sind.1%

Damit wére die Photovoltaik auch in
Europa wettbewerbsfahig. Die ersten
Ankindigungen der Konzerne zeigen,
daB3 das Marktpotential sehr woh! be-
kannt ist. Was zur Zeit noch fehlt, ist der
politische Wille, den Energietrager Sonne
wirklich ernst zu nehmen.

Investiert Deutschland

in die Zukunft?

Bei der Forderung von Forschung und
Entwicklung der verschiedenen Energie-
systeme zeigt sich ein groBes MiBver-
haltnis zu Lasten der erneuerbaren Ener-
gien. Zwischen 1974 und 1995 wurden
insgesamt 34,9 Mrd. DM fiir die Atom-
energie, 3,2 Mrd. DM fiir die Kernfusion
und 4,7 Mrd. DM flr fossile Energien
aufgewendet. Fir die erneuerbaren Ener-
gien standen nur 3,9 Mrd. DM zur Ver-
figung.16 Davon wurden 1,2 Mrd. DM
fur die Photovoltaik bereitgestelit. In den
letzten Jahren ist die Forschungsforde-
rung zuriickgegangen. Ein Anstieg von
zur Zeit 64 Mio. DM auf 73,4 Mio. DM
im Jahre 2000 ist vorgesehen.

In Deutschland gibt es eine Reihe un-
terschiedlicher Forder-
programme. Neben dem
1998 auslaufenden, so-
genannten 100-Millio-
nen-DM-Programm gibt
es auf Landes- und Ge-
meindenebene weitere
InvestitionszuschuBBprogramme. AuBer-
dem gibt es in (ber 30 Stadten eine ko-
stendeckende oder zumindest erhohte
Einspeisevergitung fir Solarstrom.

Diese Vergiitung trug in den letzten
Jahren verstérkt zu der Markterweiterung
bei, 1995 waren es rund 500 kW, 1996
waren es etwa 1,5 MW.17 Im Jahr 1997
waren es voraussichtlich mehr als 2 MW
sein. Der grine Tarif hat 1997 mit knapp
1 MW erstmals einen nennenswerten
Beitrag zum Photovoltaikmarkt geleistet.
Obwoh! der Photovoltaikmarkt 1996
sprunghaft gewachsen ist und der Trend
sich 1997 noch weiter nach oben be-
wegt, fehlt ein bundesweit einheitiiches
Markteinflihrungsprogramm. Die Viel-
zahl von unterschiedlichen Programmen
und deren meist viel zu geringe finanziel-
le Ausstattung tragen oft mehr zur Ver-
wirrung als zur Markteinfihrung bei.

Greenpeace hat in Zusammenarbeit
mit dem Fraunhofer-institut fir Solare
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geforderte kostendeckende

Jahr Leistung Einspeise-

Bund+Lander vergiitung

[Mw] 19 [Mw].20

1992 2,98
1993 2,79 -
1994 210 <
1995 1,69 ca. 0,5
1996 6,03 ca. 1,

Tab. 6: Der PV-Markt in Deutschland

Energiesysteme ISE und dem Deutschen
Luft- und Raumfahrtzentrum (DLR) im
April 1997 dem zustandigen Bundes-
wirtschaftsministerium einen konkreten
Vorschlag unterbreitet. Dieser sieht eine
degressive Forderung der Photovoltaik
aus einer Kombination von Einspeisever-
gutung und InvestitionszuschuB mit einer
Laufzeit bis 2010 vor (siehe Artikel ,So-
lar-Jobs 2010" in SE 1/98).

Ziel des Programmes ist es, einen
selbsttragenden Markt und eine Investiti-
onssicherheit fir die Unternehmen zu
schaffen. Das Szenario von 1998 bis
2010 sieht insgesamt eine Zubau von
1.200 MW vor.

Prinzipiell sind jedoch auch andere Fi-
nanzierungsarten denkbar, wie beispiels-
weise eine Fondslosung. Dabei wird eine
Strompreiserhdhung  von  z. B.
0,25 Pf/kWh erhoben. Die notwendigen
Finanzmittel waren dann bereits 2010
verfugbar. Mit dieser Initiative konnten
rund 10.000 zukunftssichere Arbeits-
platze geschaffen werden.18 Dieses Pro-
gramm wurde in einer Anzeigenkampa-
gne von rund 40 Firmen und dem Dach-
verband der Photovoltaikbranche im Mai
1997 unterstitzt. Bisher gibt es seitens
des Bundeswirtschaftsministeriums iei-
der keine Anzeichen fur ein langfristiges
MarkteinfGhrungsprogramm.

Damit die neugegrindeten Solarfabri-
ken nicht nur flr den Export produzieren,
ist eine Unterstitzung seitens des Wirt-
schaftsministeriums mit dem vorgeschia-
genen Forderprogramm dringend erfor-
derlich.

Fazit: PV-Boom ohne BMWi

Mit einer ernstgemeinten und langfristig
angelegten Markteinfihrungsstrategie
kann der positive Trend der Photovoltaik
auf dem Weltmarkt genutzt werden, um
Okonomie und Okologie miteinander zu
verbinden. In den nachsten Jahren ent-
scheidet sich, wer den riesigen Zukunfts-
markt Photovoltaik bedienen wird.
Wahrend Japan und die USA die Zeichen
erkannt haben, fallt die EU zurick.

Ein konstruktiver Dialog zwischen der
Photovoltaikindustrie, den Energieversor-
gern und den Wirtschaftsministerien
muB jetzt sowohl auf nationaler als auch
auf internationaler Ebene beginnen. Ein
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bundesweit einheitliches Marktein-
flhrungsprogramm mit einer gerechten
Lastenverteilung wurde von Greenpeace
vorgeschlagen.

Angesichts der Liberalisierung des eu-
ropaischen Strommarktes ist letztendlich
ein europaweit einheitliches Programm
notwendig, um weitere Investitionen flr
die Photovoltaikindustrie zu ermogli-
chen. Das im November 1997 vertffent-
lichte WeiBbuch der EU-Kommission far
erneuerbare Energien hat mit seiner For-
derung nach einem 1-Million-Dacher-
Programm ein wichtiges politische Signal
gegeben. Greenpeace setzt sich europa-
weit daflir ein, daB die Mitgliedsstaaten
dieses Programm auf nationaler Ebene
verwirklichen.

In einem Schreiben des Bundeswirt-
schaftsministeriums vom 12. Marz
1998 an Greenpeace zeigt sich Bundes-
wirtschaftsminister Rexrodt hinsichtlich
der Unterstitzung des EU-WeiBbuches
uneinsichtig. In dem Schreiben heift es:
L~Auch wenn sich das BMWi um zusatz-
liche Fordermittel ab 1999 bemiiht, so
ist ein aus dem WeiBbuch von thnen
(Greenpeace) als deutscher Beitrag zur
Marktdurchbruchskampagne  (,Cam-
paign for take off) abgeleitetes
110.000-Déacher-Photovoltaik-Pro-
gramm wegen des notwendigen Férder-
mittelbedarfs (...) vollig unrealistisch. Zu
den von fhnen geforderten Zielwerten flr
den Anteil der erneuerbaren Energien
(...) hat sich die Bundesregierung bereits
bei der Beratung des Griinbuches ableh-
nend geauBert.”

In der Tat spielte die deutsche Delega-
tion in der EU bei der Verabschiedung
des WeiBBbuches eine sehr negative Rol-
le. Das seit einigen Jahren nach auBen
zur Schau gestellte ,griine Image“ der

Bundesrepublik ist auf internationaler
Ebene schon lange schwer angeschla-
gen. Deutschland ist im Bereich der En-
ergiepolitik in der Tat kein leuchtendes
Beispiel.

Sven Teske
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