Leitartikel

ei den Vorha-
ben zur For-
derung je ei-

ner Solarzellenferti-
gung in Nordrhein-
Westfalen und Bay-
ern handelt es sich
um Absichtserklarungen, die der Bun-
desforschungsminister Jirgen Rittgers
und die Wirtschaftsminister aus Bayern
und NRW, Otto Wiesheu und Wolfgang
Clement, am 4. November 1997 unter-
zeichneten.

Wie ernst sind diese zu nehmen? Gab
es doch gerade im Verlauf der letzten
zwei Jahre einige Fakten, die diese wie
eine Siegesmeldung gehandelten Mittei-
[ungen in einem kritischen Licht erschei-
nen lassen.

napp zwei Jahren ist es her, daB
Kdie im unterfrankischen Alzenau

ansassige Firma ASE ihren Pro-
duktionsstandort Wedel aufgab und ihre
entsprechenden Aktivitaten nach Billeri-
ca nahe Boston in die USA verlegte. ASE
ist eine 100 %ige NUKEM-Tochter und
ist Giber die Zugehorigkeit zur NUKEM-
Gruppe in den RWE-Konzern eingebun-
den.

Zum damaligen Zeitpunkt begriindete
die RWE-Flhrung die gefallte Entschei-
dung gegen eine deutsche Photovoltaik-
Produktion mit der Behauptung, Photo-
voltaik sei einfach noch nicht anwen-
dungsreif und ein aussichtsreicher Markt
sei nicht vorhanden.

Ganz anders klangen die Tone
wahrend der Jubelkantate zum groBen
»Durchbruch®. Nun lie3 RWE verlauten,
»die umweltfreundliche Stromerzeugung
aus Photovoltaikanlagen erfreue sich
auch in Deutschland einer steigenden
Nachfrage. Erst recht, seitdem sie durch
kommunale Initiativen oder durch Um-
welttarife der groBen Stromversorger ge-
fordert wird”. Dabei leistete im Vorfeld
dieser Erkiarung gerade RWE gegen die
mit der kostendeckenden Vergiitung ver-
bundenen kommunalen Initiativen einen
auBerordentlich heftigen Widerstand.
RWE lenkte erst ein, als die Aachener
den mit dem Konzern bestehenden Kon-
zessionsvertrag nicht mehr verlangern
wollten.

Tatsachlich betreibt RWE auch einen
Umwelttarif, der der Forderung von Pho-
tovoltaikanlagen zugute kommt. Mit des-
sen Hilfe wurde im ausklingenden Jahr
sogar schon einiges bewegt. Bei diesem
Umwelttarif legt der Konzern 20 Pf auf
die Kosten jeder kWh drauf, wenn auch
der Kunde 20 Pf dazugibt. Das aber
heifit: Der Konzern /a8t fordern, jeden-
falls zur Halfte. Und erreicht damit auch
noch eine Ablenkung von der RWE-seitig
ungeliebten kostendeckenden Vergltung.

Gedanken Uber den ,Durchbruch zur PV-GroBserienproduktion...“

Den Nebel lichten

er zweite im Bunde der Jubilierer
Dist Bundesforschungsminister

Rittgers. Wo aber war seine Un-
terstltzung, als nach dem Produktions-
auszug von ASE und Siemens kleine Fir-
men die Initiative zur Bewahrung des
Produktionsstandortes Deutschland fir
die Photovoltaik ergriffen? Die Solar-Fa-
brik im baden-wiirttembergischen Frei-
burg muBte sich fiir ihre Initiative das er-
forderliche Kapital von 6,5 Mio. DM (iber
insgesamt 100 stille Teilhaber zusam-
mensuchen (siehe auch S. 15). Auch
dort wird eine moderne Fertigungslinie
fir Module aufgebaut, die der Welt-
marktfithrer SPIRE eigens fur die Solar-
Fabrik entwickelte. Staatliche Unterstt-
zung gab es daflir aber nicht.

Nicht anders bei der Erfurter Firma Er-
sof, die sogar lange Zeit Mihe hatte, er-
forderliche Kredite zu bekommen. Etwa
zur gleichen Zeit, nach dem weitgehen-
den Ruckzug der GroBen aus der PV-Pro-
duktion in Deutschland, nannte Minister
Rittgers das 100.000-Dacherprogramm
der SPD-Bundestagsfraktion ,eine
Kriegserklarung an die Vernunft, ,Bu-
denzauber” und ,Wahnsinn“. Doch wie
kommt dann der plétzliche Sinneswan-
del bei Politik und einem Teil der Wirt-
schaft zustande?

Der Weltmarkt wird in diesem Jahr bei
der installierten Modulflache um etwa
30 % zulegen. 120 MW sind es dann in
einem Jahr — Ubrigens mit steigender
Tendenz. Auf dem deutschen PV-Markt
werden in diesem Jahr ,nur” rund
10 MW installiert. Das ist gemessen am
Weltmarktvolumen relativ wenig (1/12)
und doch fast 1/3 des Weltmarktzu-
wachses. Da wird verstdndlich, warum
sich nun die Firma ASE ,nach ihrem En-
gagement in den USA auch in Deutsch-
land eine gute Ausgangsposition fir die
starker ins Blickfeld rlckenden europai-
schen Markte verschaffen® will,

twas anders scheinen die Dinge bei
dem von Pilkington und Shell in

Gelsenkirchen geplanten Projekt zu
sein. Pilkington Solar ist bereits seit ei-
nigen Jahren mit groBem Engagement
auf dem Gebiet der Photovoltaikfassaden
tatig.

Auch die Bayer AG als Zulieferer fir
die Wafer beschéaftigt sich seit langem
mit deren Herstellung. Und Shell erwar-
tet nach einer Firmenstudie, daB um das
Jahr 2020 die Technologien zur Erzeu-
gung von erneuerbaren Energien (Wind,

Biomasse, Photo-
voltaik) genau so
wettbewerbsfahig
sein werden wie
die fossilen Brenn-
stoffe. Nach Kon-
zernerkenntnissen
sind UmweltmaBnahmen ,im langfristi-
gen Interesse des Geschafts liegend; so-
gar dort wo sie kurzfristig die Rentabilitat
verringern“.

Auch das Land Nordrhein-Westfalen
hat mit mehreren Initiativen seinen ehrli-
chen Einsatz fiir die Photovoltaik unter
Beweis gestelit. Denn fast 40 % der
deutschen PV-Férderung wurden allein
von diesem Bundesland geleistet. Es war
auch das Bundesland NRW, das im Rah-
men der Strompreisaufsicht als Vorreiter
einen entsprechenden Spielraum flr die
EVUs schuf, damit Uber kostendeckende
Vergutungen und deren Umlage auf den
Strompreis ein Beitrag fir die PV-Férde-
rung geleistet werden kann.

Die Landesregierung von NRW hat
flankierende MaBnahmen auf der Ab-
satzseite in Hohe von etwa 10 MW/Jahr
zugesagt. Hierbei wird allein das REN-
Breite- und Demonstrationsprogramm ei-
ne Nachfrage auf dem PV-Markt von
4 MW hervorrufen.

leibt noch die Frage offen, warum
Bder deutsche PV-Markt nach dem

in vielen Bundeslandern reichlich
erfolgten Abspecken der 6ffentlichen For-
derung so dynamisch gewachsen ist, daB
man ihn nicht mehr Gbersehen kann.
Dabei ist die Ursache eigentlich ganz
einfach: Ein nicht unerheblicher Teil der
deutschen Bevdlkerung wollte oder
konnte sich angesichts drohender Klima-
veranderungen nicht mit der im Bereich
der Photovoltaik entstandenen Situation
abfinden. Die Negativentscheidungen in
Politik und Wirtschaft haben hierbei eher
noch stimulierend gewirkt. Vielschichtige
Krafte und Aktivitaten flihrten in der Fol-
ge zu dem unerwarteten Marktwachs-
tum. Die erfolgreiche Mitwirkung der Be-
vOlkerung an der in Deutschland ent-
standenen Situation auf dem PV-Markt
sollte den Verfechtern der erneuerbaren
Energien auch in schwierigen Situatio-
nen Auftrieb geben.

Flr einige der ,klugen und weitsichti-
gen" Manager aus dem Bereich der
Energiewirtschaft, deren Tagesstrategien
veranderlich sind wie die Richtung des
Wetterfahnchens auf dem Dach, scheint
dagegen ein bekannter Satz mit leichter
Abwandlung zu gelten, namlich: Geld
stinkt nicht, aber man mufB es riechen.
Und diesen Riecher haben die Vertreter
von etlichen Energieriesen. Sonst waren
diese Riesen wahrscheinlich nicht so
grofl geworden. Heinz Langer

SONNENENERGIE 6/97



