Photovoltaik

PV — ein Kostenproblem?

Die Kostendiskussion fuhrt am Problem vorbei!

von J. Berner

Wie kann der Photovoltaik zum entscheidenden Durchbruch verholfen
werden? Zur Auswahl stehen die verschiedensten Forderkonzepte: For-
schungsforderprogramme und Investitionszuschiisse von Bund, Land
und Kommunen, Einflhrungskonzepte von Energieversorgungsunter-
nehmen (EVU), ,,green pricing“, die gesetzliche Einspeiseverglitung von
derzeit 17,21 Pf/kWh, die Einspeisevergiitung zum ublichen Tarif des En-
ergieversorgers oder die kostendeckende Vergutung. Alle diese Még-
lichkeiten werden derzeit in unterschiedlichen GréBenordnungen propa-
giert bzw. umgesetzt, wie auf dem elften Photovoltaik-Symposium im
Kloster Banz in Staffelstein vom 13. bis 15. Marz 1996 zu héren war.

Die Finanzmitte!, die dafur aufge-
bracht werden, scheinen erheblich zu
sein. Das Ministerium fur Bildung,
Wissenschaft, Forschung und Tech-
nologie (BMBF) plant fur dieses Jahr
81,6 Mio. DM fir die Photovoltaik ein.
Sie erhalt damit den Hauptanteil der
gesamten fUr die erneuerbaren Ener-
gien vorgesehenen Férdermittel von
256 Mio. DM. Das Bundesministeri-
um fur Wirtschaft (BMWi) gewahrt
seit Anfang 1996 finanzielle Zulagen
geméal dem Eigenheimzulagenge-
setz (7.000 DM pro kW, errichteter
Nennleistung).

Bayernwerk-Vorstand Klaus For-
ster lieB verlauten, daf3 das Bayern-
werk seit 1990 rund 350 Mio. DM fur
die Forderung der Photovoltaik aus-
gegeben habe, unter anderem
6,5 Mio. DM flr das Projekt ,Sonne in
der Schule®. Das Bayernwerk Uber-
nahm damit Gber die Halfte der Ko-
sten fur die 1-kW,-Photovoltaik-
Bausatze, mit denen sich bayerische
Schulen ausstatten konnten. Dieses
Jahr soll das an diese Erfahrungen
angelehnte Projekt ,Sonne im Rat-
haus” folgen, das Teil des Programm-
pakets ,Energiezukunft Bayern® ist.
Insgesamt seien im Rahmen dieses
Vorhabens bis zum Jahr 2000
nochmals etwa 25 Mio. DM zur
Markteinfihrung der Photovoltaik
vorgesehen.

Auch die Hamburgischen Electri-
citats-Werke stellten ein Solarkon-
zept mit einem Gesamtvolumen von
etwa 400 Mic. DM vor. Damit soll die
Forderung und Markteinfihrung
neuer Zellentechnologien, System-
techniken und gebd&udeintegrierter
Photovoltaik-Anlagen, eine kosteno-
rientierte Vergltung (Etat: 40 Mio.
DM fur die nachsten 20 Jahre), sowie
Schulungskurse und Marketingmaf3-
nahmen finanziert werden.

Laut Armin Rauber vom Fraunho-
fer-institut fir Solare Energiesysteme
(FhG-ISE) konnte die Ausschépfung
aller flir Photovoltaik bereitstehenden
Finanzmittel zu einer jahrlichen
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Installation von insgesamt etwa
3 MW, fuhren. Eine imposante Zahl,
wenn man bedenkt, daf3 die Gesamt-
kapazitat der in Deutschland instal-
lierten Photovoltaikaniagen 1995 ge-
rade mal 12 MW, betrug. Auf der an-
deren Seite bedarf es allein in Bay-
ern des Zubaus von etwa
2.000 MW, um den Solaranteil am
gesamten Stromaufkommen wenig-
stens auf 2% erhdhen zu kdnnen.

Also doch alles nur Feigenblattpol-
tik, wie gerade den EVU'’s immer wie-
der von engagierter Seite vorgewor-
fen wird? Immerhin verlangt die En-
quetekomission ,Schutz der Erdat-
mosphare” des deutschen Bundes-
tages eine Halbierung der CO,-Emis-
sionen bis zum Jahr 2020. Wie soll
das erreicht werden, wenn auch die
zuklnftigen Anstrengungen zur Ein-
fihrung erneuerbarer Energien nur
auf wenige Zehntelprozent Zuwachs
hinauslaufen?

Neue Technologien

In den Fachvortragen wurde deut-
lich, daf3 die Photovoltaik bisher erst
in einigen Anwendungen der netzfer-
nen Versorgung und bei der Versor-
gung landlicher Gebiete der soge-
nannten Dritten Welt nicht nur die
umweitfeundlichste, sondern auch
die betriebswirtschaftlich gunstigste
Energieversorgung darstellt. Der Be-
reich typischer Anwendungen in der
sogenannten Dritten Welt wie Was-
serpumpen, Dorfstromversorgungen
und Solar-Home-Systeme hatte
1994 einen Anteit von etwa 26% an
der weltweiten Solarzellenproduk-
tion. Weitere 26% entfielen auf den
Bereich netzferner industrielier An-
wendungen (Telekommunikation, ka-
thodischer Korrosionsschutz, Mef3-
technik, Signalanlagen) und etwa
19% auf den Freizeit- und Consu-
merbereich (Boots- und Campingbe-
darf, Taschenrechner, Uhren).

Dieser Bereich hat sich in Deutsch-
land inzwischen zu einem selbsttra-
genden Markt entwickelt. Werner

Roth vom FhG-ISE machte deu:
daB3 gerade in der auf3erorde:
groBen Zahl von Einzelanwen
gen im Bereich industrieller Proc
und Kleinanwendungen ein
groRes Marktpotential fur die P!
voltaik liegt. AuBerdem werde d
deren weitgestreuten dezentr
Einsatz der Bekanntheitsgrad fu:
Photovoltaik insgesamt erhdht. I
kunft komme es aber nicht nur
eine technische Perfektionierung
Produkte an, sondern verstarkte -
merksamkeit misse auf eine ans:
chende Gestaliung der Gegensta
gelegt werden.

Unterstitzt wurde er dabel
Werner Granzeier von der FH H.
burg. Der Designprofessor betc:
daf3 sich durch ein interessantes -
sign von Gebrauchsgegenstan:
die Moglichkeit bietet, die Photc:
taik einer breiteren Bevolkerur:
schicht ndherzubringen.

Insgesamt zeigten die Fachvor
ge, daf3 die Solarinstitute und S«
firmen mit neuen technischen K
zepten das ihrige tun, um die Ph«
voltaik attraktiver und kostengun
ger zu machen. Technische Innc
tionen auf dem Gebiet der Syst
technik wie der modulare Wech:
richter oder die Verwendung dopt
seitig nutzbarer, sogenannter B
cial-Module wurden ebenso vor
stellt wie das neue Forschungsget
der thermophotovoltaischen Strc
erzeugung. Fur die nahere Zuku.
bahnt sich jedoch zunachst
Schritt zu einer Modularisierung u
Standardisierung der Systemtech:
an.

Ein Schwerpunkt des Symposiu:
lag auf der Gebaudeintegration v
Photovoltaik-Modulen. Bei dieser A
wendung sind die Module nicht
Energieversorger, sondern gleichz:
tig Dachhaut oder Fassadenelemer
Gerade von dieser Doppelfunkti
verspricht man sich eine Kostenr
duktion. Deutlich wurde die unte
schiedliche Sicht dieser Thematik b
Architekten und Solartechnikern. V¢
Architektenseite wurde vor allem d
Funktion eines Moduls als Gesta
tungselement hervorgehoben. Hit
bieten sich faszinierende Moglichke
ten, wie einige Vortrage verdeutlict
ten.

Flr die Zukunft ist auf diesem G«
biet sicherlich eine engere Zusan
menarbeit der beiden Berufsgruppe
wiinschenswert.



Photovoltaik

Neue Einfihrungskonzepte

Bleibt die Frage, wie diese techni-
schen Innovationen einem breiteren
Markt zugefuhrt werden kénnen. Daf3
die kostendeckende Vergltung, wie
sie unter anderem von der DGS ge-
fordert wird, nicht ungeteilten Zu-
spruch findet, machte Bayernwerk-
Vorstand Heinz Forster in der Pres-
sekonferenz deutlich.

Vetreter der beiden Bundesministe-
rien BMWi und BMFT bekraftigten
gleichzeitig die Vorteile eines Investi-
tionszuschusses, der eine einfache,
unburokratische Fdrderung zulasse,
da er eine Einmalzahlung darstelle
und keine Prifung des Anlagenbe-
triebs bendtige. Genau an diesen
zwei Punkien setzt die Kritik an. Zum
einen sind die Foérdertdpfe oftmals
nicht ausreichend geflllt, so daB
schon nach wenigen Monaten keine
Anlagen mehr geférdert werden.
Eine kontinuierliche Férderung kann
damit nicht gewahrleistet werden.
Zum anderen verringert ein einmali-
ger Zuschul3 beim Bau der Anlage
die Bereitschaft der Anlagenbetrei-
ber zu neuen Investitionen bei even-
tuell anfallenden gréBeren Defekien.
Eine kostendeckende Verglitung da-
gegen erhdht den Anreiz an einer
qualitativ hochwertigen Anlage, die
einen einwandfreien Betrieb gewahr-
leistet. Damit erhdhen sich die Anfor-
derungen an Hersteller und Instalia-
teure. Dies hat bessere Anlagen zur
Folge. Sichetrlich die beste Werbung
flr die Photovoltaik.

Neu vorgestellt wurde das soge-
nannte ,green pricing“-Modell. Das
Elektrizitaitswerk der Stadt Zirich
verfolgt einen solchen Weg mit seiner
Solarstrom-Bérse. Dabei sieht sich
das EVU als Vermittler zwischen An-
lagenbauer und den Stromkunden,
die bereit sind auf freiwilliger Basis
einen kostengerechten Preis fiir den
Solarstrom zu bezahlen. Das ange-
strebte Ziel des EVU ist es, das sei-
ner Meinung nach vorhandene
Marktpotential und die Bereitschaft
vieler Okologisch gesinnter Kunden
Zu nutzen, ohne seine eigenen Mittel
Uber Bedarf strapazieren zu missen.
Problematisch bei diesem Modell er-
scheint allerdings die einseitige Bela-
stung derjenigen, die umweltgerecht
handeln wollen. Damit werden indi-
rekt diejenigen mit einem niedrigeren
Strompreis belohnt, die sich weiter
an den durch den Stromverbrauch
verursachten Umweltschaden beteili-
gen. Zudem stellt sich die Frage, ob
die Zahl der Freiwilligen tatsachlich
ausreicht, der Sonnenenergie den
nétigen ,push” zu geben.

Diskussion um Cyrus-Kampagne
Den will Greenpeace mit seiner Cy-
rus-Aktion geben. Die Umweltschutz-

organisation verfolgt mit ihrer Aktion
das Ziel, nach dem in der Presse
vielzitierten Abwandern der Photo-
voltaik-Fertigungen von Siemens und
ASE, eine neue Basis far eine ,So-
larfabrik® in Deutschland zu bilden.
Uber Kaufabsichtserklarungen inter-
essierter Kunden méchte Green-
peace eine ausreichende Nachfrage
schaffen, die den Grundstock zur Er-
richtung einer solchen Produktions-
stéatte bilden soll. Die Kampagne
stltzt sich dabei auf eine Studie der
Ludwig-Botkow-Stiftung, in der die In-
vestitionskosten fur die Fabrik und
die mdglichen Kosten flr eine 2-kKW,-
Standardaniage kalkuliert wurden.

Der Preis fur die Photovoitaik-Anla-
ge sei mit etwa 25.000 DM viel zu
niedrig angesetzt, wurde dem eigens
fur eine Diskussion Uber die Cyrus-
Aktion angereisten Greenpeace-Ver-
treter von Seiten des Deutschen
Fachverbandes Solarenergie (DFS)
vorgeworfen. Darin wiirden zum Bei-
spiel nicht die Kosten fir Marketing,
Vertrieb und Gewahrleistung bertick-
sichtigt und die Montagekosten sei-
nen mit etwa 4.000 DM nicht reali-
stisch. Es wlrde ein Billigpreis dik-
tiert, der die Gber Jahre mihsam auf-
gebaute Branche kaputtmache.
Durch die niedrige Preisangabe wer-
de bei Interessenten eine abwarten-
de Haltung erzeugt, denn bis heute
kénne eine Anlage zu diesem Preis
nicht geliefert werden. Das habe in-
zwischen bei einigen Handlern zu
betrdchtlichen EinbuBen gefiihrt.

Dem entgegnete der Greenpeace-
Vertreter, dal3 bereits 4.100 Kauf-
erklarungen vorliegen und auch An-
gebote von Handlern, die die Anlage
zu diesem Preis anbieten koénnen.
AuBBerdem habe die Aktion dazu ge-
fihrt, daB das Thema Photovoltaik
wieder in den Medien prasent ist.

Inzwischen  hat  Greenpeace
tatsachlich eine Informationsschrift
an die Kaufinteressenten erstellt, die
funf Anbieter fir Standardanlagen zu
dem errechneten Preis nennt. Aller-
dings beziehen sich die Angebote
auf eine Mindestbestellung von 100
Anlagen. Doch fir die einzeinen ,Ex-
klusivkunden“ von Greenpeace soll
auch bei Einzelbestellung der Preis
Glltigkeit haben. Ob der Preis auch
in Zukunft fir andere Kunden gilt, ist
mehr als fraglich.

Photovoltaik zu teuer?

Von EVU- und Regierungsseite ist
oft zu héren, auch flr den Solarstrom
gelte, daB der Preis wettbewerbs-
fahig sein misse. Doch kdnnen wir
uns angesichts der Zukunftsaufga-
ben allein auf das Spiel der Markt-
kréafte verlassen? Die Sonnenenergie
hat sich schon viel zu sehr in eine
Kostendiskussion hineindrangen las-

sen. Selbst wenn die Preise fur Son-
nenenergie in Zukunft gesenkt wer-
den kénnen, bleibt dennoch offen, ob
sie jemals bei den heute gegebenen
Verhaltnissen an die konventionellen
Preise heranreichen werden. Des-
halb muf3 immer wieder verdeutlicht
werden, daf3 wir die Sonnenenergie
nicht brauchen, weil sie eine billige
Energiequelle darstellt, sondern weil
die sich weiter verscharfende CO,-
Problematik, die mit der Nutzung
konventioneller Energietrager ver-
bunden ist und die Sicherheits- und
Entsorgungsprobleme der Atomener-
gie eine Entscheidung fur die ,Erneu-
erbaren” unumganglich machen.

Warum werden gerade bei der Fra-
ge der Nutzung von Sonnenenergie
immer wieder die Anforderungen der
Marktwirtschaft heraufbeschwért?
Immerhin beruht die Energieversor-
gung in Deutschland auf Demarka-
tionsvertragen und den daraus resul-
tierenden Monopolstellungen weni-
ger groBBer EVUs und ist eben nicht
marktwirtschaftlich organisiert. War-
um sollen Einfuhrhilfen fur eine sinn-
volle Energietechnik frevelhaft sein?
Die Atomenergie und die konventio-
nellen Energietrdger wurden und
werden indirekt subventioniert, in-
dem externe Kosten keine Berlick-
sichtigung in der Preisbildung finden.

Die breite Einflhrung erneuerbarer
Energien kann nicht allein eine Ent-
scheidung des Marktes sein, son-
dern sie ist eine Entscheidung Uber
die politischen Rahmenbedingungen.
Dazu gehort zum Beispiel die Ent-
scheidung fur die ,Energiesteuer*.

Der Umschwung kann nicht allein
von privater Seite (Hausbesitzer, Be-
treibergenossenschaften usw.) getra-
gen werden. Natlrlich bedarf auch
dieser Bereich eines weiteren Aus-
baus. Notwendig ware dazu eine
Ausbildungsoffensive flr das Hand-
werk. Denn der Handwerker hat den
direkten Kontakt zum Kunden und
ware damit der beste Werbetrager fir
die Sonnenenergie.

In der jetzigen Situation erscheint
auBBerdem die Forderung nach einer
kostendeckenden Vergltung als eine
der dringensten Aufgaben. Die ko-
stendeckende Vergltung ist das ein-
zige Konzept, das eine kontinuierli-
che und damit sinnvolle Férderung
der Photovoltaik erméglicht.

Wir werden auch nicht daran vor-
beikommen, unser bisheriges Wohl-
standsmodell, das auf einer unmagi-
gen Verschwendung von Energie be-
ruht, neu zu Uberdenken. Alte Verkru-
stungen mussen endlich abgestreift
und neue gesellschaftliche Perspek-
tiven entwickelt werden, in denen die
erneuerbaren Energie ihren ange-
messenen Anteil am ,Energiemix” er-
halten.
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